UNTERNEHMEN MMV Leasing

Handwerk hat

ie Zahlen, die der Zentral-
verband des Deutschen
Handwerks e. V. (ZDH) auf
seiner Website veroffent-

licht, sagen viel iiber den

wirtschaftlichen Stellen-
wert des Handwerks. So sind laut ZDH rund
1.007.000 Betriebe in den Handwerksrollen
und im Verzeichnis des handwerksdhnlichen
Gewerbes eingetragen. ,Dort arbeiten 5,38
Millionen Menschen, circa 371.000 Lehrlinge
erhalten eine qualifizierte Ausbildung. Da-
mit sind 12,6 Prozent aller Erwerbstédtigen
und 27,3 Prozent aller Auszubildenden in
Deutschland im Handwerk tédtig. Im Jahr
2014 erreichte der Umsatz dort rund 533 Mil-
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Damit das auch so bleibt, erlauben
speziell fur sie konzipierte Softwarepro-
gramme den Handwerksbetrieben, ihre
Arbeitsorganisation und ihre Zahlen in
den Griff zu kriegen und somit wettbe-
werbsfahig zu bleiben. Anbieter solcher
Anwendungen sind dank der Koopera-

liarden Euro.“ Ob fiir Privatverbraucher, In-
dustrie, Handel oder die 6ffentliche Hand —
das deutsche Handwerk biete ein breites,
differenziertes und qualitativ hochwertiges
Angebot an Waren und Dienstleistungen. Mit
Flexibilitdt und Kreativitét erfiille es indivi-
duelle Kundenwiinsche.

INTELLIGENTE WERKZEUGE

Doch beste handwerkliche Leistung ist nur
die halbe Miete. Denn wie in anderen Wirt-
schaftssegmenten ist das Geschift auch im
Handwerk von Konkurrenz geprédgt. Wer im
Wettbewerb bestehen will, kommt heute des-
halb nicht daran vorbei, seine Geschiftspro-

,Nicht nur die hohe Beratungskom-
petenz, die Professionalitdt und die
gute Erreichbarkeit unserer MMV-
Leasing-Ansprechpartner haben
uns iiberzeugt, sondern auch die
ziigige und unkomplizierte Bearbei-
tung der Auftrdge — vor allem mit
Blick auf Bonitdtspriifung und
Vertragsabwicklung.“

RICHARD SOIKA, geschéftsfilhrender Gesell-
schafter der Uni-Electronic GmbH

tion mit einem kompetenten
Finanzierungspartner und der
Bereitstellung passender

. Finanzierungsmodelle in

der Lage, Handwer-
kern die Investition
zu ermoglichen und
das eigene finanzi-
elle Risiko zu
reduzieren.

zesse und nicht zuletzt auch seine Zahlen
unter Kontrolle zu halten. , Speziell dafiir ent-
wickelte Software schafft da eine willkomme-
ne Abhilfe”, erkldrt Richard Soika, geschifts-
fithrender Gesellschafter der Uni-Electronic
GmbH. ,Somit kommt durchdachten Werkzeu-
gen zur Erledigung aller Biiroarbeiten im
Handwerksbetrieb eine hohe Bedeutung zu.“
Auf die Idee, Handwerker mit geeigneten
Programmen bei ihrer Arbeitsorganisation zu
unterstiitzen, kam Soika bereits Anfang 1984.
Damals griindete er die Uni-Electronic GmbH.
Innerhalb von drei Jahrzehnten entstand ei-
ner der grofSten Direktanbieter Deutschlands
fiir Software und Computersysteme im Hand-
werk. ,Uni-Electronic steht fiir innovative Pro-
dukte, erstklassigen Service und zuverldssige
Technik, deutschlandweit”, sagt Soika. Den
Antrieb zur Fortentwicklung der Programme
und Dienstleistungen bilden mehrere Tau-
send Anwender mit ihren Anregungen - dazu

gehdren namhafte Unternehmen wie die Josef
Esser GmbH in Alf oder Geier Bedachungen e.
K. in Mittweida. Nicht zuletzt engagiert sich
Uni-Electronic flir Existenzgriinder im Hand-
werk und bietet Jungunternehmern Sonder-
konditionen zum Start. Soika weiR: ,Sofort das
richtige Werkzeug fiir die Biiroarbeit einzuset-
zen, ist wichtig, denn eine gewissenhafte Kal-
kulation ist die Grundlage des dauerhaften
Erfolgs im Handwerk.”

MODERNE FINANZIERUNG

So bietet Uni-Electronic Produkte und
Dienstleistungen fiir verschiedene Gewerke —
vom Dachdeckerbereich iiber Holzbau und
Zimmerei, SHK- und das Malerhandwerk bis
hin zu den Segmenten Fliesen und Fulbdden,
Hoch- und Tiefbau, Innenausbau und Elektro-
handwerk. Ob Arbeitsorganisations- oder Zei-
terfassungssoftware, spezifische Lohn- oder
Finanzbuchhaltungsprogramme, CAD- oder
AufmafRerfassungstools und schlieflich mobi-
le Anwendungen fiir unterwegs, Handwerks-
betrieben steht ein breit gefdchertes Angebot
zur Verfiigung. Darfiber hinaus steht ein
deutschlandweites Netz aus ausgebildeten
Systemberatern bereit. Diese installieren Pro-
gramme und Technik beim Kunden vor Ort
und richten das System nach seinen Bed{irf-
nissen ein.

Damit Handwerker, die in Sachen Liquidi-
tdt nicht selten mit Engpéssen zu kdmpfen
haben, die bendtigten Programme auch an-

»Partnerschaftlichkeit und der
faire Umgang im téglichen
Miteinander kennzeichnen

unser Denken und Handeln.
Mit bester Beratung und
transparenten, wirtschaftli-
chen Produkten geben wir
unseren Vertriebspartnern
und Kunden ein sicheres
Gefiihl bei ihren Finanzent-
scheidungen.”

MARCUS HOLBECK, Verkaufsleiter
Deutschland bei der MMV Leasing GmbH

schaffen konnen, verkauft Uni-Electronic
Produkte und Dienstleistungen im Rahmen
von Softwareleasingvertrdgen und vertraut
dabei seit vielen Jahren auf die Erfahrung von
MMV Leasing. ,Leasing erlaubt es unseren
Kunden, gréfere Investitionen innerhalb ei-
nes von ihnen gewdhlten Zeitraums auf ab-
sehbare Monatsraten zu verteilen und somit
die Kosten tiber die gesamte Laufzeit kalku-
lierbar zu gestalten®, schildert Soika die Vor-
teile dieses Finanzierungsmodells. ,Und wir
sind in der Lage, unser finanzielles Risiko zu
reduzieren, da wir, wenn wir einen Auftrag
iiber Leasing realisieren, unser Geld direkt
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von MMV Leasing erhalten, nachdem dort die

Bonitédt des Kunden gepriift und der Abwick-
lung zugestimmt worden ist.“

»Partnerschaftlichkeit und der faire Um-
gang im tdglichen Miteinander kennzeichnen
unser Denken und Handeln. Mit bester Bera-
tung und transparenten, wirtschaftlichen
Produkten geben wir unseren Vertriebspart-
nern und Kunden ein sicheres Gefiihl bei ih-
ren Finanzentscheidungen®, sagt Marcus
Holbeck, Verkaufsleiter Deutschland bei der
MMV Leasing GmbH . ,Mit Uni-Electronic
erweist sich die Zusammenarbeit als jeder-
zeit vertrauensvoll.“

»Nicht nur die hohe Beratungskompetenz,
die Professionalitdt und die gute Erreichbar-
keit unserer MMV-Leasing-Ansprechpartner
haben uns {iberzeugt, sondern auch die zligi-
ge und unkomplizierte Bearbeitung der Auf-
trage —vor allem mit Blick auf Bonitatspriifung
und Vertragsabwicklung“, berichtet Soika.
,Die Tatsache, dass neben branchentypischen
auch individuelle Anforderungen berticksich-
tigt werden, spielt fiir uns ebenfalls eine we-
sentliche Rolle.”

Die Kooperation mit MMV Leasing wird
Uni-Electronic langfristig fortfiihren. , Wollen
sie im zunehmenden Wettbewerb erfolgreich
agieren, brauchen uns die Handwerker auf je-
den Fall“, sagt Soika abschlieBend. ,Und wir
brauchen einen Finanzierungspartner, auf
den wir uns stets verlassen kénnen.“

| Graziella Mimic m
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